COTIZACION Y ACEPTACION DE CONDICIONES 
PROGRAMA RED MERCADOS ALFALFAS DEL BIOBIO CHILE



Representante:
Dirección: 
Ciudad: 
Fecha:
Sres.
CODESSER, Región Biobío
Agente Operador Intermediario (AOI) de CORFO. 

Estimado Sr. Rodrigo Muñoz R. 
A través de la presente carta, declaramos que, …………………………..RUT N° ………………………como Consultor, conoce y acata plenamente las condiciones expuestas en la normativa vigente del Programa, de la Gerencia de Desarrollo Competitivo de CORFO y los términos de referencia solicitados por CODESSER, en lo relativo a la cotización por la ejecución integral del cien por ciento de las actividades del “RED MERCADOS ALFALFAS DEL BIOBIO CHILE”

	[bookmark: _Hlk5977393]N°1 Datos Generales del Proyecto

	Nombre Proyecto: Red Mercados Alfalfas del Biobío chile
	Etapa: Desarrollo
	Código: 21redme 186980-2

	Duración de la Etapa: 10 meses
	Numero Beneficiarios: 10
	Región: Biobío

	Comunas: Antuco, Los Angeles, Santa Barbara, Tucapel. 



	N°2 Descripción general del proyecto

	Proyecto Red Mercado Alfalfas del Biobío, espera generar un grupo de trabajo para la innovación y transferencia tecnológica que permita explorar los mercados de exportación, superando brechas técnico-comerciales para articular una oferta diferenciada y de alta calidad de alfalfa.



	[bookmark: _Hlk5979298]N°3 Objetivo General 

	Impulsar y posicionar la oferta de alfalfa forrajera a través de la agregación de valor en distintos formatos a objeto de abastecer la demanda de diferentes mercados externos que buscan alimentación con alta digestibilidad y valor nutricional.



	N°4 Objetivos específicos 

	
OE 1
	Desarrollar una organización funcional basada en la confianza y la colaboración, para producir y comercializar en conjunto de 500 a 1.000 toneladas de alfalfa de calidad estandarizada a mercado internacional.

	OE 2
	Desarrollar en cada unidad productiva de la organización funcional, la sostenibilidad, debida diligencia y protocolos de un Sistema de Aseguramiento de Calidad (SCAL) para lograr comercializar y exportar en base a calidad en los procesos hacia el mercado internacional a través de la exportación directa o indirecta.

	
	


	CUADRO N°5: RESULTADOS ESPERADOS PARA LA ETAPA DE DESARROLLO Describir los productos y resultados que se propone alcanzar en la Etapa de Desarrollo.

		Producto y/o Resultado esperado
	Descripción

	Incrementar rendimiento
	Lograr incrementar rendimiento de manera homogénea y con calidad nutricional

	Protocolo de Aseguramiento de Calidad de productos derivados de Alfalfa.
	Implementar procesos de aseguramiento de calidad.

	Acceso a mercados de exportación 
	N° empresas que exportan o participan en cadenas exportadoras 




	· IMPACTO POTENCIAL DEL PROYECTO.

Incorporación de capacidades y conocimientos para acceder a mercados internacionales.:
Las siguientes actividades de inducción para acceder a mercados internacionales 1. Coaching ASOCIATIVIDAD Y MARKETING, para instalar CAPACIDAD DE ANALISIS, del mercado Agroalimentario, sus tendencias y demanda derivada de materias primas. 2. MENTORIA EXPORTACIONES - apoyados por PROCHILE, para impulsar visión estratégica, prospección del mercado de alfalfa y capacitar en las dinámicas del COMERCIO INTERNACIONAL y PROTOCOLOS DE EXPORTACION. 3. RUEDAS DE NEGOCIO, GIRAS Y FERIAS, para generar vínculos y acciones comerciales con exportadores, plantas de proceso y eventualmente clientes finales. Si es posible asistir a ferias o rondas de negocio más representativas, para conocer la competencia y clientes, un ejemplo es la feria (por la pandemia se hace virtual) la International Dairy Expo China, que se realiza cada año y que reúne a los principales productores, proveedores, instituciones académicas y Gerencia de Redes y Competitividad.

Incorporación de nuevos conocimientos, técnicas y prácticas productivas.:
Las actividades tienen por finalidad AGREGAR VALOR AL CULTIVO Y PRODUCTO TERMINADO, actualizando y diferenciando sistemas de producción 1.NECESIDADES DE CLIENTES. Los clientes productores de Leche, Carne y tenedores de animales están trabajando bajo el concepto de NUTRICION ANIMAL DE PRECISIÓN, a nivel del mercado nacional e internacional, es pro ello que se actualizará conocimientos sobre nutrición animal de precisión y demanda derivada de materias primas e insumos. 2. Del punto precedente se desprende la necesidad de capacitar y asesorar respecto del uso de análisis de laboratorio para implementar sistemas de aseguramiento de calidad del cultivo e índices de clasificación nutricional usados internacionalmente para productos terminados de alfalfa en diferentes formatos, para que satisfagan las necesidades de los clientes actuales y potenciales. 3. Se fomentará la
transferencia de tecnología, capacitación y asesoría técnicas en fertilización, riego y sanidad, con el propósito de mejorar la productividad por hectárea y por esa vía bajar costos de variables unitarios. 4. Realizar Talleres y asesoría técnica en prácticas y manejos de cosecha, post cosecha, etapa crucial y más significativa en relación al producto final formato y aporte proteico y nutricional, que requiere lograr o alcanzar un PRODUCTOS FINALES ESTANDARIZADOS en las empresas individuales y como colectivo que permitan MEJORAR ECONOMÍA DE ESCALA Y MEJOR PRECIO DE VENTA , de un producto con respaldos de trazabilidad e inocuidad.

Acceso efectivo a nuevos mercados de exportación.:
Desde 2017, hay rutas activas de exportación del tipo indirecto lideradas por la empresa procesadoras que lideran las exportaciones de Alfalfa peletizada y en cubos, que se abastecen de productores de la provincia de Biobío, y otras que exportan heno y pellet asociadas a las exportaciones de ganado lechero y de carne en pie a China, desde el sistema portuario de Talcahuano, región de Biobío. Ya en 2017 en feria ChileWeek, encargados de comercio acordaron con el Ministro de Agricultura de Chile la apertura comercial de nuevos productos, entre ellos la Alfalfa para alimentación animal y las primeras
exportaciones se iniciaron en 2020 y 2021 desde Talcahuano a China. Las que se suman a las estadísticas de exportación de Alfalfa registrada por Aduanas de Chile y que según los datos en 2018 se exportó un volumen de 5.567 Tn de Alfalfa (Cod. arancelario 12141000) valorizado en 1,6 millones de USD, con destinos a Colombia, Panamá, Aruba, Ecuador y Perú especialmente. En los años 2019, y 2020 dichas cifras disminuyeron a cerca de 1,500 Tn y en 2021 la exportación alcanzó 1.415 Tn en volumen y con un valor declarado de 445 mil USD, en este caso los principales destinos fueron China, Colombia Guatemala, Aruba, Panamá. Dichas exportaciones salieron por los puertos de Valparaíso, San Antonio y los años 2020 y 2021, se registran las primeras exportaciones a China, saliendo por el puerto de  Talcahuano. Según lo expuesto reiteramos que se abre una oportunidad para desarrollar el cultivo en la provincia de Biobío en las zonas de riego y con la incorporación de nuevas variedades  genéticas, investigación y desarrollo del cultivo TERRENOS DE SECANO, gracias a la capacidad de la raíz pivotante de la alfalfa cuya capacidad de profundizar a 7 u 8 metros en búsqueda de agua. 

Marketing digital, redes sociales y tecnologías TIC´s: el proyecto acercará a los empresarios a buscar soluciones tecnológicas existentes para que sean aprovechadas de forma asociativa que permitan mejorar su visibilidad y ventas. Para ello se generará contenido para poder publicarlo en estos medios. 
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	CUADRO   INDICADORES DE RESULTADO
(Miden los cambios en las empresas participantes una vez que se ha llevado a cabo el proyecto para el logro del Objetivo General del Proyecto)

	INDICADOR
	FÓRMULA DE CÁLCULO
	UNIDAD
	VALOR BASE
	VALOR PROYECTADO
	FECHA DE CUMPLIMIENTO
	MEDIO DE VERIFICACIÓN

	AÑO 1 

	Acceso a Mercados de Exportación
	N° empresas que exportan o participan en cadenas exportadoras en año tf / N° empresas atendidas en año tf
	Unidad
	0
	10
	Mes 10
	Facturación 

	Generación de capacidades para exportar
	N° de empresas beneficiarias que incrementan su potencial exportador al finalizar el proyecto en año tf / N° total de empresas
beneficiarias de proyectos finalizados en año tf) * 100
	    Unidad
	0
	10
	Mes 10
	Informes, registro de actividades 

	Generación de capacidades de gestión productiva y administrativa
	(N° de empresas beneficiarias encuestadas en año t que declaran haber incorporado y/o fortalecido sus capacidades de gestión una vez finalizado el proyecto en año tf / N° total de empresas encuestadas beneficiarias del proyecto en año tf)*100
	Unidad
	0
	10
	Mes 10
	Fichas técnicas e informes 



	CUADRO : PLAN DE ACTIVIDADES PARA LA ETAPA DE DESARROLLO

	N°
	NOMBRE ACTIVIDAD
	DESCRIPCIÓN ACTIVIDAD (*)

	1
	Coach y Asesorías
Asociatividad
	Para comercializar y exportar. a) poner en marcha Organización funcional (OF), metodología CMI  Cuadro de Mando Integral, control de estrategias comerciales mercados nacionales e internacionales experiencias. Consultores, HH: 88,46 Costo: 1,0 UF/HH Metodología: Talleres, Coach y Asesoría

	2
	
Asesoría: Plan estratégico
de nicho para producción



	Asesorar el co-diseño del Plan Estratégico de Nicho, articulando planes técnicos, productivos y comerciales que respalden la propuesta de Valor, en función a la demanda de clientes nacionales e internacionales como Colombia y Panamá. Con un modelo de negocio orientado a cadenas regionales de valor. b) Asesorar y capacitar para el análisis situacional y modelo exportador basado en encadenamientos productivo. Relator: Profesionales especializados, y Staff Cantidad HH: 126,29 Costo: 1,0 UF/HH Metodología: 1 Talleres y Visitas a terreno

	3
	
Asesoría: promoción, marketing digital


	Talleres para potenciar las competencias e integración de herramientas digitales, que permitan fortalecer el proceso de internacionalización de las empresas beneficiarias apoyando la generación de contenidos. Además del uso de Inteligencia Digital, Maketing Digital, gestión digital de mercadeo. .Relator: Consultor en RRSS, HH: 125,09 Costo: 1, UF/HH Metodología: Coach y Asesoría de campañas y 2 Talleres s

	4
	Asesoría: Diseño Sistema
Calidad y BPA
	
Implementar sistemas de aseguramiento de calidad y normas de BPA (buenas prácticas agrícolas), para optar a certificaciones como elemento de competitividad. b) Incorporar prácticas de agricultura de precisión, implementando uso de análisis de suelos, foliar y nutricional de Alfalfa y sus productos derivados en todos los formatos. c) Capacitación y desarrollo de capital humano.

	

5
	Talleres Alfalfa nutrición
animal de precisión

	Talleres y asesorías de transferencia tecnológica del cultivo de alfalfa, y uso en nutrición animal de precisión, para el respaldo técnico comercial, diseño de fichas técnicas y argumentos de venta en base a la nueva propuesta de valor, que impulsa la sustentabilidad agroalimentaria de sistemas productivos pecuarios, validados por especialistas en Nutrición Animal. Cantidad HH: 92,12 Costo: 1 UF/HH Metodología: 3 Talleres

	6
	Capacitación protocolos de
exportación
	Talleres con apoyo de Prochile y/o Agencias de aduanas, orientado a capacitación en proceso de exportación de bienes, referido a logística de exportación. Transporte, gestión y generación de pagos, embalaje de bienes, despacho, Aduanas y documentos tributarios. Relator: HH: 89,99 Costo: 1, UF/HH Metodología: Talleres.

	7
	
Giras técnicas y ronda de
negocios a plantas


	a) Giras de captura tecnológica, sistemas de procesos en plantas existentes para la producción de Pellet, Cubos, Mega Fardos y Sistemas de deshidratado de Alfalfa. B)A su vez esas mismas giras fuera de la región servirán de ruedas de negocio para la contratación de maquilas y/o negociación
para fabricar muestras y prototipos de producto para exportar directa o indirectamente, con clasificación Valor Relativo de Calidad RFQ.. Cantidad HH: 146,12 Costo: 1 UF/HH

	8
	Asesoría en desarrollo de
producto y clasificación
	Asesorías y Capacitación, para producción de de Pellet, Cubos y Silaje de Alfalfa, con respaldo de análisis de laboratorio, para implementar la clasificación de productos con Índice de Valor Relativo de Calidad de Forraje RFQ, elemento diferenciador de nuestro Proyecto, a fin de contar con productos para muestras industriales para exportar o bien realización de ensayos de clientes relevantes. . Cantidad HH: 148,71 Costo: 1 UF/HH

	9
	Talleres Modelo P&L ,
políticas de precios
	Modelo P&L (profit and loss) o perdidas o ganancias. Herramienta para el análisis estratégico de
variables costos, márgenes, volumen, para visibilizar componentes del costo de la ruta de mercado
y en la rentabilidad del producto y clientes rentables. A fin de identificar los mecanismos correctos de la gestión del precio. Igualmente utilizar mecanismos psicológicos de persuasión para mantener y defender los precios, con clientes directos o canales de comercialización, nacionales e internacionales. Capacitar en Pitch de ventas y manejo de objeciones técnicas. Relator: HH: 99,32Costo: 1, UF/HH


*) Indicar  horas y recursos dedicados, entre otros aspectos
.




PRESUPUESTO
Para la ejecución del Nodo Turismo Biobío Cordillera, Consultoría Etapa Desarrollo, se ha asignado el siguiente presupuesto a suma alzada, para la ejecución del 100% de actividades:

	Presupuesto Proyecto Nodo Turismo Cordillera Etapa Desarrollo

	ITEM
	TOTL $
	APORTE CORFO $
	APORTE EMPRESAS $

	Plan de Actividades (1)
	$36.766.564.- 
	$32.941.838
	$3.824.726.- 

	
	
	
	




COTIZACION Y PROPUESTA DE EJECUCIÓN
	[bookmark: _Hlk6073869]N° 1  Datos Generales del Oferente 

	Nombre Consultor (a): 

	Dirección:  
	Comuna 
	Región: 

	Director Proyecto: 
	
	



	N° 2 Metodología de Trabajo 

	









	N° 3 Cotización. 

	







	
	
	FUENTES FINANCIAMIENTO 
	
	

	N° 
	Nombre Actividad 
	Total 
	Corfo 
	Aporte Empresarial 
	TOTAL HH +  GASTOS
	$/HH

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1
	Coach y Asesoría en asociatividad para comercializar y exportar. 
	$ 3.200.141
	$ 2.874.047
	$ 326.094
	 
	 

	2
	Asesoría diseño del plan estratégico técnico comercial, de producción y venta. 
	$ 4.490.384
	$ 4.032.814
	$ 457.570
	 
	 

	3
	Coaching promoción, marketing digital y sitio web. 
	$ 4.300.000
	$ 3.861.830
	$ 438.170
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4
	Asesoría diseño e implementación de sistema de aseguramiento calidad nutricional.
	$ 4.800.000
	$ 4.310.880
	$ 489.120
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	5
	Talleres Alfalfa nutrición animal de precisión y sustentabilidad de sistemas pecuarios.   
	$ 3.730.019
	$ 3.349.930
	$ 380.089
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	6
	Mentoría en procesos de exportación y protocolos buenas prácticas sostenibles y certificaciones. 
	$ 3.300.019
	$ 2.963.747
	$ 336.272
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	7
	Giras técnicas y ronda de negocios a plantas procesadoras de pellet, cubos de alfalfa y balanceados para animales.  
	$ 4.800.000
	$ 4.310.880
	$ 489.120
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	8
	Asesoría en desarrollo de producto 
	$ 4.890.000
	$4.391.709
	$ 498.291
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	9
	Talleres Modelo P&L , políticas de precios y  Márgenes, ventas nacionales y exportaciones.  
	$ 3.256.000
	$ 2.846.000
	$ 410.000
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	
	
	
	
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	 TOTAL $ 
	$ 36.766.564
	$ 32.941.838
	$ 3.824.726
	 
	 

	 
	Porcentaje 
	100,00%
	89,60%
	10,40%
	 
	 





	N° 5 Propuesta Técnica 

	











	N° 6. CV y Capacidades técnicas y de gestión del Consultor (a).

	 








	Señalar la experiencia de la Entidad Consultora en apoyo a procesos de internacionalización de pymes y de sus mercados (directos/indirectos).

	 



El Consultor (a) entrega la presente cotización de servicios en base a los términos de referencia entregados por Codesser AOI, en los plazos estipulado y para efectos de requerimiento de información y/o notificación de resultados del proceso, se deja constancia de Correo Electrónico …………………y Teléfono Celular…………………. y la dirección informada precedentemente. 
       


			                                           Nombre ……………………………………………………….
                 					       RUT………………………………….
						     Firma ……………………………………………. 
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