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ANTECEDENTES PROGRAMA RED MERCADOS 
Internacionalización de soluciones especializadas en agricultura 4.0 Sostenible LATAM – 

Región del Maule. 
 

1. ANTECEDENTES GENERALES 
 
CORFO, a través de la Gerencia de Redes y Competitividad, crea el instrumento “Redes” y sus líneas de 
apoyo, que tienen por objetivo general contribuir al aumento de la competitividad de las empresas 
constituidas en Chile, financiando y/o cofinanciando proyectos que incorporen mejoras en su gestión, 
productividad, sustentabilidad y/o innovación. 
 
Para la línea "Red Mercados", se han definido los siguientes objetivos específicos: 

1. Apoyar el acceso y el uso de información de mercado, relevante para el proceso de exportación. 
2. Transferir técnicas y prácticas productivas para la adecuación de la oferta a los requerimientos de 

la demanda. 
3. Apoyar procesos de mejora de la gestión productiva y administrativa del/de la beneficiario/a. 
4. Proveer de los conocimientos y requerimientos para implementar procesos de comercialización 

hacia y en los mercados de destino. 
 

El proyecto denominado “Internacionalización de soluciones especializadas en agricultura 4.0 Sostenible 
LATAM – Región del Maule”, es un programa cofinanciado por CORFO y un grupo de 6 empresas de las 
región del Maule, que buscan incrementar la competitividad y facilitación comercial, que permita la 
inserción exitosa de éstas en mercados internacionales, mediante una oferta innovadora, con alto 
componente tecnológico, de manera sostenible y competitiva, mediante la ejecución de un Plan de 
Trabajo ya aprobado. 
 
Para lograr lo anterior, se busca que el programa sea desarrollado por una Entidad Consultora Experta, 
empresa natural o jurídica que tribute en primera categoría, cuyo rol en la etapa de Desarrollo es realizar 
las actividades aprobadas en el Plan de Trabajo del programa. 
 
Las principales obligaciones de la Entidad Consultora Experta son: 

• Entregar un servicio de calidad a los beneficiarios, asegurando altos estándares en su ejecución 
y asumir la responsabilidad por el servicio entregado. 

• Desarrollar las actividades, ajustándose a la ética profesional y mantener la confidencialidad de 
la información proporcionada por las Empresas Beneficiarias y la generada durante la ejecución 
de la consultoría. 

• Ceñirse a la normativa vigente que rige el Programa. 

• Cumplir los Términos de Referencia de la consultoría preparados por el Agente Operador. 

• Entregar al Agente Operador Intermediario los informes señalados en el Manual de Operaciones 
vigente, los cuales podrán ser aprobados, observados o rechazados por las Empresas 
Beneficiarias, el Agente Operador Intermediario, el CDPR y/o CORFO. 

• Emitir los documentos tributarios correspondientes que acrediten el pago de los servicios 
prestados. 

• Otras especificaciones que se definirán en el contrato. 
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2. NONBRE DEL PROYECTO 
 
Internacionalización de soluciones especializadas en agricultura 4.0 Sostenible LATAM – Región del 
Maule. 
 

3. OBJETIVO GENERAL DEL PROYECTO 
 
El proyecto tiene por objetivo insertar en mercados latinoamericanos a empresas regionales proveedoras 
de soluciones tecnológicas para el desarrollo de una agroindustria sostenible, por medio de un esfuerzo 
asociativo de internacionalización en una etapa prospectiva, generando capacidades de exportación y 
acceso a los mercados internacionales. 
 

4. OBJETIVOS ESPECÍFICOS DEL PROYECTO 
 
1. Transferir técnicas y conocimientos a las empresas sobre los procesos para la exportación de a 

mercados latinoamericanos. 
2. Proporcionar inteligencia activa de mercado y diseñar estrategias de internacionalización, para 

acceder a mercados priorizados, minimizando riesgos en etapas prospectivas. 
3. Apoyar procesos de articulación de redes empresariales y robustecer el posicionamiento de las 

empresas hacia y desde mercados priorizados. 
 

5. LOCALIZACIÓN DEL PROYECTO 
 

REGIÓN PROVINCIA COMUNA 

Región del Maule  Curicó, Talca Curicó, Talca 

 
6. PLAN DE TRABAJO 
 

N° 
NOMBRE 

ACTIVIDAD 
DESCRIPCIÓN  

MEDIO DE 
VERIFICACIÓN 

PRESUPUESTO 
ASIGNADO 

1 

Identidad de 

Marca 

Colaborativa 

Se propone esta actividad para Elaborar el Plan estratégico de 

comunicaciones y marketing para el proyecto el cual será 

utilizado en los eventos virtuales y actividades de facilitación 

comercial. 

Detalle: 

- Creación de una línea editorial 

- Desarrollo de slogan y tagline del proyecto. 

- Desarrollo del concepto de marca asociativa para 

mercados latinoamericanos para conseguir validación, 

reconocimiento e identidad como un referente del sector y de 

su público objetivo. 

Producto Entregable: 

- Concepto de marca asociativa. 

- Branding de la marca asociativa y manual de marca. 

*Manual de Marca $2.200.000 

2 
Coaching Módulo 1: 
Estrategia para 

Módulo 1: Estrategia para Mercados Prioritarios 
 

*Lista de asistencia $2.200.000 
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Mercados 
Prioritarios  
 

Coaching de transferencias en materias comerciales y culturales 
de los mercados de interés, como preparación previa a los viajes 
de prospección para México y definición de mercados 
secundarios. 
 
La actividad se realizará en modalidad Online, y consta de 2 
sesiones grupales de 45 minutos; de manera virtual, una por 
mercado. 
 
Contenidos Referenciales: 

- Oportunidades comerciales 
- Mega tendencias del mercado 
- Barreras de entrada 
- Cultura de negocios del mercado 

 
Productos Entregables: 
Informe de la actividad con: resumen ejecutivo de principales 

puntos abordados, registro fotográfico de la sesión y material 

de apoyo usado por expositores. 

*Respaldo 
fotográfico 
*Material de apoyo 

3 

Coaching 2: 
Simulación de 
Proceso Exportador 
en Materia Legal y 
Tributaria 
 

Módulo 2:  Taller de Simulación de Proceso en Materia Legal y 
Tributaria 
 
Tiene por objetivo subsanar las brechas relacionadas con bajo 
conocimiento del proceso exportador en materia legal y 
tributaria. 
Debido a lo anterior, se propone una asesoría en dicha materia 
que consta de 2 sesiones grupales de 45 minutos; de manera 
virtual, considerando la temática en cuestión que requiere de 
participación activa del grupo de beneficiarios. 
 
Contenidos Referenciales: 

- Normativa tributaria para la exportación de servicios 
- Análisis y beneficios de los acuerdos de doble 

tributación 
- Fusiones y adquisiciones 
- Marco legal que rige en los mercados priorizados. 

 
Productos Entregables: 
Informe de la actividad con: resumen ejecutivo de principales 
puntos abordados, registro fotográfico de la sesión y material de 
apoyo usado por expositores 

*Lista de asistencia 
*Respaldo 
fotográfico 
* Material de apoyo 

$2.200.000 

4 

Coaching Módulo 3: 
Propiedad 
Intelectual y 
Certificaciones para 
Mercados 
Internacionales  

Módulo 3: Propiedad Intelectual y Certificaciones para 
Mercados Internacionales 
 
Tiene por objeto dar a conocer aspectos básicos sobre derecho 
de autor, patentes, licenciamiento y desafíos de la propiedad 
intelectual en los mercados priorizados de exportación. 
Junto a lo anterior, la actividad también busca mejorar el 
trinomio producto – mercado – segmento, de manera de 
ajustar la oferta de los beneficiarios a los requerimientos de los 
mercados internacionales. 
 

*Lista de asistencia 
*Respaldo 
fotográfico 
* Material de apoyo 

$2.200.000 
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Se propone una asesoría en dicha materia que consta de 2 
sesiones grupales de 45 minutos; de manera virtual, 
considerando la temática en cuestión que requiere de 
participación activa del grupo de beneficiarios. 
 
Contenidos Referenciales: 

- Derechos de autor y patentes 
- Licenciamiento y propiedad intelectual 
- Certificaciones para mercados internacionales 
- Formas de protección para innovaciones tecnológicas 

y activos intangibles 
 
Productos Entregables: 
Informe de la actividad con: resumen ejecutivo de principales 
puntos abordados, registro fotográfico de la sesión y material de 
apoyo usado por expositores. 

5 
Portafolio Digital 
Oferta Exportable 
 

Desarrollo del portafolio asociativo digital con información de 
las empresas del instrumento RED MERCADOS, oferta 
exportable, segmentos de negocios identificados en etapa 
prospectiva, y puesta en valor de la oferta integrada del grupo; 
soluciones para el desarrollo de una agricultura inteligente 
sostenible. 
Información que será utilizada para solicitar reuniones e 
implementación de las agendas comerciales en los mercados 
priorizados. 
 
Productos Entregables: 

- Desarrollo del Portafolio digital con la descripción de 
las empresas y oferta exportable, (brochure digital). 

- Diseño y dominio de página web con información de 
las empresas, oferta exportable, principales 
productos. 

Diseño de Material de promoción gráfica asociativa como 
pendones. (contratación de consultora). 

*Portafolio digital 
*Página Web 
*Material 
Promocional 

$2.400.000 

6 
Video Promocional 
Oferta Exportable 
Red Mercados 

Desarrollo de video promocional asociativa que identifica a cada 
una de las empresas del proyecto RED MERCADOS, experiencia, 
oferta exportable y puesta en valor de la oferta integral del 
grupo. 
Video que será utilizado para en eventos relevantes con el 
ecosistema internacional. 
 
Producto Entregable: 
Video Promocional. 

*Video Promocional $3.400.000 

7 

Hoja de Ruta 
Ejecutiva Mercado 
Prospectivo México 
 

Elaboración de un plan de negocios ejecutivo que permita 
plantear una hipótesis prospectiva hacia el o los nuevos 
mercados, considerando los factores de: oportunidad de 
mercado, segmento y oferta exportable. 
 
Contenidos referenciales de las Hojas de Rutas:  

- Perfil oferta exportable  
- Análisis y detección de oportunidades por segmento 

de mercado  

* Informe ejecutivo 
de la Hoja de Ruta 
del mercado 
mexicano 

$3.200.000 
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- Identificación de competidores, clientes, potenciales 
socios estratégicos y actores clave del mercado  

- Análisis FODA Integral  
-  Estrategia prospectiva de mercado  

 
Al finalizar se emitirá un documento con los segmentos 
priorizados y la oferta exportable asociativa correspondiente. 
Asimismo, la Hipótesis prospectiva sobre las principales 
oportunidades comerciales y modelos de entradas a explorar en 
las misiones comerciales 
 
Productos Entregables: 
Informe ejecutivo de la Hoja de Ruta del mercado a prospectar 
por beneficiario. 

8 
Hoja de Ruta 
Ejecutiva Mercado 
Secundario 

Elaboración de un plan de negocios ejecutivo que permita 
plantear una hipótesis prospectiva hacia el o los nuevos 
mercados, considerando los factores de: oportunidad de 
mercado, segmento y oferta exportable. 
 
Contenidos referenciales de las Hojas de Rutas:  

- Perfil oferta exportable  
- Análisis y detección de oportunidades por segmento 

de mercado  
- Identificación de competidores, clientes, potenciales 

socios estratégicos y actores clave del mercado  
- Análisis FODA Integral  
-  Estrategia prospectiva de mercado  

 
Al finalizar se emitirá un documento con los segmentos 
priorizados y la oferta exportable asociativa correspondiente. 
Asimismo, la Hipótesis prospectiva sobre las principales 
oportunidades comerciales y modelos de entradas a explorar en 
las misiones comerciales 
 
Productos Entregables: 
Informe ejecutivo de la Hoja de Ruta del mercado a prospectar 
por beneficiario. 

* Informe ejecutivo 
de la Hoja de Ruta 
del mercado 

$3.200.000 

9 

Mejoras de 
prácticas en 
Sostenibilidad 
Empresarial  

Tiene por objeto brindar acompañamiento y asesoría para que 
las pymes puedan mejorar sus niveles de compromiso con el 
medio ambiente y la responsabilidad social, además de brindar 
importantes beneficios como: ayuda a reducir costos y mejorar 
la eficiencia operativa, optimizar procesos y ahorrar recursos al 
adoptar prácticas más sostenibles. 
 
Metodología: 
Proceso de acompañamiento en base a capacitaciones 
grupales y mentorías individuales impartidas por la 
Universidad de Viña del Mar y se enfoca en medir y reconocer 
los esfuerzos de las empresas en 3 áreas clave de desarrollo: 
medio ambiente, social y económico. Proporcionando una 
evaluación estandarizada que le permite a las empresas 
demostrar su compromiso con la sostenibilidad y 

*Lista de asistencia 
*Respaldo 
fotográfico 
* Material de apoyo 

$3.000.000 
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responsabilidad social ante sus clientes, proveedores y 
comunidad en general.  
El proceso incluye criterios de evaluación en cada área que va 
en escala desde nivel 1 (básico) hasta 3 (avanzado); 
estableciendo un puntaje mínimo en cada área para obtener la 
certificación. 
 
Productos Entregables: 
Informe de la actividad con: resumen ejecutivo de principales 
puntos abordados, registro fotográfico de la sesión y material de 
apoyo usado por expositores. 

10 
Soft Landing Digital 
Ecosistema 
Empresarial 

Soft Landing Digital Ecosistema Empresarial  
 
Se plantea la actividad de Soft Landing, Virtual que tiene por 
objetivo indagar en aquellas oportunidades levantadas en las 
Hojas de Rutas de ambos mercados priorizados, a través de 
reuniones con los principales actores de la industria como: 
gremios, distribuidores, instituciones públicas y/o privadas, así 
como empresas referentes de mercado. 
 
Soft Landing Virtual es una instancia puesta a disposición para 
que las empresas puedan trabajar de forma individual y 
colaborativa, generando sinergias que permitan identificar 
oportunidades por atender en los mercados y beneficien a las 
economías de los países. Poniendo en valor la oferta integral de 
las empresas beneficiarias del Maule proveedoras de 
soluciones tecnológicas para el desarrollo de un Smart agro 
sostenible. 
 
Reuniones 100% virtuales.  Con esta actividad se pretende: 

- Detectar oportunidades comerciales 
- Ahondar en mayor detalle en aquellas oportunidades 

detectadas en planes de negocios. 
- Compartir información de interés 

 
Productos Entregables: 
Resumen ejecutivo y captura de pantalla de las reuniones 
efectuadas. 

* Resumen ejecutivo 
y captura de pantalla 
de las reuniones 
efectuadas. 

$2.850.000 

11 
Agenda Prospectiva 
Mercados 
Priorizados 

Elaboración de Agenda Prospectiva Mercados Priorizados 

Confección y HH en la elaboración e implementación de la 

agenda comercial, para determinar correctamente el tipo de 

actores con los que cuales se concretarán reuniones y el tipo de 

eventos relevantes que serán visitados en caso de ser 

pertinente, para ambos mercados priorizados. 

Adicionalmente, comprende el trabajo de coordinación, gestión 
y logística de traslado y hospedaje de la delegación en el marco 
de las misiones comerciales. 
 

Productos Entregables: 

*Agendas 
Comerciales 

$4.000.000 
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Agendas comerciales para misiones prospectivas en mercados 

priorizados. 

12 

Misión de 
prospección 
mercado mexicano 
 

Misión Comercial Prospectiva 

Comprobación in situ de las hipótesis prospectivas desarrolladas 

en la etapa de Mentoring para el mercado priorizado. Visitando 

a potenciales clientes, sosteniendo reuniones B2B con los 

principales actores del mercado. Buscando la detección de 

oportunidades comerciales, validación de las principales 

barreras de entrada y validación de los modelos de entrada al 

mercado. 

Programa Tentativo: 

Día 1: viaje al mercado 
Día 2:  

- encuentro con principales asociaciones gremiales de 
la industria. 

- Reuniones B2B con actores relevantes de la industria 
(autoridades, instituciones, empresas referentes de 
mercado) 

Día 3: reunión con potenciales clientes, distribuidores y socios 
estratégicos. 
Día 4: reunión con potenciales clientes, distribuidores y socios 
estratégicos. 
Día 5: viaje de regreso. 
 

Productos Entregables: 

Informe ejecutivo de la misión comercial de prospección que 
incluye: resumen de actividades efectuadas, vinculación y 
encuentros B2B con los principales actores del mercado, y 
verificadores como registros fotográficos y anexos sugeridos 
como: nóminas de asistencia y similares según naturaleza de la 
actividad. 

* Informe ejecutivo 
de la misión 
comercial 

$6.840.000 

13 

Misión de 
prospección 
mercado 
secundario 
 

Misión Comercial Prospectiva 

Comprobación in situ de las hipótesis prospectivas desarrolladas 

en la etapa de Mentoring para el mercado priorizado. Visitando 

a potenciales clientes, sosteniendo reuniones B2B con los 

principales actores del mercado. Buscando la detección de 

oportunidades comerciales, validación de las principales 

barreras de entrada y validación de los modelos de entrada al 

mercado. 

Programa Tentativo: 

Día 1: viaje al mercado 
Día 2:  

- encuentro con principales asociaciones gremiales de 
la industria. 

* Informe ejecutivo 
de la misión 
comercial 

$4.740.000 
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- Reuniones B2B con actores relevantes de la industria 
(autoridades, instituciones, empresas referentes de 
mercado) 

Día 3: reunión con potenciales clientes, distribuidores y socios 
estratégicos. 
Día 4: reunión con potenciales clientes, distribuidores y socios 
estratégicos. 
Día 5: viaje de regreso. 
Productos Entregables: 

Informe ejecutivo de la misión comercial de prospección que 

incluye: resumen de actividades efectuadas, vinculación y 

encuentros B2B con los principales actores del mercado, y 

verificadores como registros fotográficos y anexos sugeridos 

como: nóminas de asistencia y similares según naturaleza de la 

actividad. 

14 

Seguimiento Etapa 
Prospectiva y 
adaptación de 
propuesta de valor 

Consiste en una sesión individual virtual de 30 minutos con 
cada beneficiario, para evaluar la comprobación de la hipótesis 
prospectiva sobre la oferta exportable en el marco de la visita; 
principales conclusiones de la misión comercial; y seguimiento a 
contactos levantados. 
 
Actividad que tiene por objetivo validar y confrontar los 
resultados a través de la investigación realizada empíricamente 
en el mercado internacional. 
 
Contenidos Referenciales: 

- Contrastar hipótesis prospectiva con la experiencia in 
situ en el mercado 

- Feedback respecto a reuniones generadas en los 
mercados, vinculaciones, oportunidades detectadas, 
seguimiento de potenciales acuerdos de colaboración. 

 
Productos Entregables:  
Informe de la actividad con resultados y balances de la misión 

comercial (comprobación de hipótesis prospectiva, resultados 

de la misión, y seguimiento de resultados). 

*Informe de la 
actividad con 
resultados y balances 
de la misión 
comercial 

$1.450.000 

TOTAL ($) $43.880.000 

 
7. CARTA GANTT 
 

N° NOMBRE DE LA ACTIVIDAD 
MES 

1 
MES 

2 
MES 

3 
MES 

4 
MES 

5 
MES 

6 
MES 

7 
MES 

8 
MES 

9 
MES 
10 

1 
Identidad de Marca Colaborativa 

X X         

2 

Coaching Módulo 1: Estrategia para 
Mercados Prioritarios  
 

X X         
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3 

Coaching 2: Simulación de Proceso 
Exportador en Materia Legal y 
Tributaria 
 

 X X        

4 

Coaching Módulo 3: Propiedad 

Intelectual y Certificaciones para 

Mercados Internacionales  
  X X       

5 
Portafolio Digital Oferta Exportable 
 

   X X      

6 
Video Promocional Oferta Exportable 
Red Mercados 

    X      

7 
Hoja de Ruta Ejecutiva Mercado 
Prospectivo México 
 

     X     

8 
Hoja de Ruta Ejecutiva Mercado 
Secundario 

      X    

9 
Mejoras de prácticas en 

Sostenibilidad Empresarial   X X X X X     

10 
Soft Landing Digital Ecosistema 
Empresarial 

    X X X    

11 
Agenda Prospectiva Mercados 
Priorizados 

    X X     

12 
Misión de prospección mercado 
mexicano 

       X X  

13 
Misión de prospección mercado 
secundario 

        X X 

14 
Seguimiento Etapa Prospectiva y 
adaptación de propuesta de valor 

         X 

(*) MES 1 = Febrero 2024. 
 
 

8. CRITERIOS DE EVALUACIÓN  
 
Las propuestas serán evaluadas con notas de 1 a 5, siendo 1 el mínimo y 5 el máximo. Cada criterio será 
analizado en base a la información proporcionada. 
 

CRITERIO DE EVALUACIÓN DESCRIPCIÓN PONDERACIÓN 

Perfil profesional del equipo de la 
Entidad Consultora 

Se analizará el perfil y experiencia del Equipo de 
Trabajo propuesto, sus competencias y años de 

experiencia en relación a los temas y actividades 
abordadas en el Proyecto. 

35% 

Desempeño de la Entidad 
Consultora en otras labores 

similares realizadas con 
anterioridad. 

Se analizará la experiencia de la empresa en la 
industria particular del programa, labores 

realizadas, trabajo con empresarios del rubro y 
ejecución de programas de fomento en los 

últimos 5 años. 

35% 
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Metodología propuesta para 
desarrollar el Plan de Actividades 

de la Etapa de Desarrollo. 

Se analizará la metodología propuesta para la 
ejecución del Plan de Trabajo, que den 

cumplimiento a los indicadores y resultados 
esperados de la etapa de Desarrollo 

30% 

 
 

9. ASIGNACIÓN 
 
Para la adjudicación, los proponentes deberán alcanzar un puntaje mínimo de 3 y ninguno de los criterios 
bajo 3. En caso de existir más de una empresa con la misma puntuación, se seleccionará de acuerdo a las 
notas obtenidas en los criterios de mayor ponderación (Perfil Equipo propuesto y Desempeño Entidad 
Consultora). 
 
 

10. CONTRATO 
 
El contrato por la prestación de servicios se realizará entre la empresa seleccionada y CODESSER, 
eximiendo a CORFO de todo incumplimiento. El contrato se entenderá iniciado en fecha acordada entre 
ambas partes. 
 
 

11. FACTURACIÓN 
 
Los Datos de la Facturación serán a nombre de: 

a. Corporación de Desarrollo Social del Sector Rural., Rut 70.265.000-3, Dirección Tenderini 
187, piso 3, Santiago. 

b. Documento probatorio: Factura por prestación de servicios. 
c. El documento deberá contener el código del programa y el nombre de la actividad realizada. 
d. Los servicios se pagarán posterior a la realización de las actividades (según Carta Gantt), 

con informe técnico financiero mensual aprobado y teniendo la documentación 
complementaria de las empresas y consultor (F30 sin deuda previsional y F22 del año que 
corresponda). 
 

12. PROPUESTA 
 
Completar Formulario de Postulación, enviando la documentación solicitada al correo electrónico 
desarrollo.maule@codesser.cl 
 
 

13. PLAZOS 
 

• Consultas hasta el 18/01/2024 a las 15:00 hrs. al correo desarrollo.maule@codesser.cl 

• Recepción de propuestas hasta el 24/01/2024 a las 18:00 hrs. al correo 
desarrollo.maule@codesser.cl  

• La notificación de resultados será el 25/01/2024 hasta las 18:00 hrs. 
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14. DOCUMENTOS A ENVIAR 

 
- Formulario de Postulación programa 23REDME-253346 
- CV Empresa Postulante y de cada uno de los profesionales del equipo de trabajo propuesto. 
- Certificado de Antecedentes Laborales y Previsionales (Formulario 30) de la Empresa Postulante, sin 

deuda previsional. 
- Declaración de Renta Anual (Formulario 22) año 2023, de la Empresa Postulante. 
- Documentación legal de la empresa postulante (escritura de constitución, modificaciones si las 

hubiera, personería representante(s) legal(es), RUT empresa, copia simple CI representante(s) 
legal(es), vigencia empresa con antigüedad no mayor a 90 días). 
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FORMULARIO DE POSTULACIÓN PARA EJECUTAR PLAN DE TRABAJO  

RED MERCADOS Internacionalización de soluciones especializadas en agricultura 4.0 
Sostenible LATAM - ETAPA DE DESARROLLO AÑO 1 

  
 

FECHA DE POSTULACIÓN   

 
 

Instrucciones Generales para Completar el Formulario 

1. Utilice Fuente Calibri. Tamaño de letra 9, Estilo Normal, para los puntos que se solicitan.  
2. En las cláusulas de selección, indicar con una X la opción que corresponda.  
3. Si le parece pertinente, cuando corresponda, agregar nuevas filas a los cuadros de descripción.  
4. Para postular se debe adjuntar el presente formulario, con sus antecedentes, al correo correspondencia.maule@codesser.cl  

 
 

1. ANTECEDENTES DE LA EMPRESA 
 

RUT 

        -  

 
RAZON SOCIAL 

 

 
GIRO(S) 

 

 
DIRECCIÓN (calle, número, departamento/oficina) 

 

 
COMUNA CIUDAD REGIÓN 

   

 
TELÉFONO CONTACTO CORREO ELECTRÓNICO 

  

 
SITIO WEB 

 

 
NOMBRE REPRESENTANTE LEGAL RUT 
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2. EXPERIENCIA Y PERFIL DEL EQUIPO DE TRABAJO PROUESTO (RESUMIDO) 
 

DESCRIBA EXPERIENCIA (5.000 caracteres) 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
3. DESCRIPCION EQUIPO DE TRABAJO PROPUESTO 
 

NOMBRE RUT 

FORMACIÓN 
PROFESIONAL 

(INDICAR 
CARRERA E 

INSTITUCIÓN) 

ESTUDIOS 
COMPLEMENTARIOS 

(INDICAR NOMBRE E 
INSTITUCIÓN) 

ACTIVIDAD A 

DESARROLLAR 
 

AÑOS DE EXPERIENCIA 
ASOCIADA A LA 

ACTIVIDAD A 

DESARROLLAR 
(VERIFICABLE CON EL 

CV) 
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NOTA:  ADJUNTAR CV DE LA EMPRESA Y DEL EQUIPO DE TRABAJO. 
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4. EXPERIENCIA DE LA EMPRESA CONSULTORA EN EL SECTOR PRODUCTIVO DEL PROGRAMA Y OTROS 

PROGRAMAS DE FOMENTO. 
 

DESCRIBA EXPERIENCIA (5.000 caracteres) 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

5. METODOLOGÍA PROPUESTA 
 

DESCRIBA METODOLOGÍA (10.000 caracteres) 

(Metodología de trabajo para las actividades del Plan de Trabajo aprobado)  
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 

 

NOMBRE, RUT Y FIRMA REPRESENTANTE LEGAL 
NOMBRE EMPRESA CONSULTORA 
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